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Esperamos poder
cumplir con tus
expectativas de calidad

y satisfaccion, ya que
es nuestra verdadera
filosofia de trabajo

Somos tu colaborador en todo el proceso formativo, llevando a
cabo una labor constante en la deteccidn, andlisis, solucion y se-

3 @ 3 guimiento del mismo.

_HN'&JQE%T Trabajamos de forma conjunta con nuestros clientes para disefar,

SYSTEMS desarrollar e implantar proyectos de formacion que contribuyan a
0043 . . . .

la mejora del conocimiento de las empresas, incrementando su va-

lor y mejorando su competitividad de capital humano.

La experiencia nos confirma que para hacer frente a los cambios
constantes y los avances tecnolégicos es precisa una formacion

@b permanente en el tiempo.
3 @ E Nuestra especializacién como Entidad Organizadora y Formadora
UKAS | nos permite ofrecerles una amplia gama de Cursos Bonificados de-
MANAGEMENT . . o« . ./ . .
SYSTEMS pendiendo de sus necesidades: Administracion y Finanzas, Calidad,
0043

Idiomas, Informética..., estamos en constante ampliaciéon y renova-
cion formativa. Todos nuestros cursos son impartidos por profesio-

nales.
Finalmente, gestionamos la planificacion y seguimiento de los cur-
sos, tanto de teleformacién como presenciales (in company) y eje-
o cutamos todos los tramites necesarios ante FUNDAE, con esto
3 @ 3 conseguimos que tu empresa solo se centre en el proceso de selec-
“}fg@éﬁgﬁ ciénde laformacion deseada, realizaciony su posterior bonificacion
o0 de la accion formativa en los seguros sociales.

Victor Martin
CEO, Escuela de Negocios Hispania




CATALOGO DE FORMACION CONTINUA

La formacion que necesitan sus empleados
%ﬂ%xmmmwmmméw,w,myw

Asesoramiento de principio a fin Solicite informaciéon sin compromiso
Plan de Formacion 968 94 28 30/ 968 94 28 29

Gestion de la formacion bonificada info@enhispania.es
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MARKETING Y VENTAS

MASTERES

Mdster en Marketing y Gestion Comercial 600
Mdster en Marketing y Gestién de Ventas 620
Mdster en Gestion Comercial y Atencion al Cliente 600
Mdster en Gestion de Ventas 630
Madster en Administracién y Gestién en Comercio Internacional 620
Mdster en Marketing Digital y Empresarial 630
Mdster en Decoracion e Interiorismo de Espacios Comerciales 630
Madster en Management Retail 560
Madster en Protocolo y Gestion de Eventos 600
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https://enhispania.es/landing/0UqTAPTx5iYi/master-gestion-ventas
https://enhispania.es/acciones-formativas/master-en-administracion-y-gestion-en-comercio-internacional
https://enhispania.es/acciones-formativas/master-en-marketing-digital-y-empresarial
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Técnico en Gestion de Ventas e Intermediacion e

2025-26

Técnico en Protocolo y Eventos de Marketing 170 e . 270
Investigaciéon Comercial
Técnico en Creacion de Tiendas Virtuales y Venta o B .
Online 200 Técnico en Gestion de Eventos de Marketing 130
Técnico en Marketing Digital y E-Commerce 210 Técm:c:o en Excel.y Contenidos Web Aplicados a la 130
Gestién Comercial
Técnico en Gestion en Atencion al Cliente 180 Técnico en Animacidn en el Punto de Venta. Mer- 250
. > : - chandising
Técnico en Gestion de la Seguridad y Prevencion en 210
Relacién con las Ventas y el Consumo Técnico en Marketing Digital 170 ©
Técnico en Marketing y Ventas 190 Técnico en Community Manager 200 i)
Técnico en Venta Inmobiliaria 170 Curso en Social Selling 30
Técnico en Personal Shopper y Asesoramiento .
Estético 200 Curso en Instagram Marketing 30
Técnico en Direccion Comercial 240 Curso en Whatsapp Business 30
Técnico en Gestion Comercial 210 Curso en Growth Marketing 30
THarlanan/Aanden d Cfamz 250 Curso en Marketing a través de las principales redes 60
sociales
Técnico en Decoracion de Espacios Comerciales 200 Curso en Plan de marketing y organizacion de 60 &)
ventas
Técnico en Gestién de Ventas 210 Curso en Técnicas de informacién y atencion al 60
L. . cliente / consumidor
Técnico en Escaparatismo 270
Curso en Tratamiento y andlisis de la informacion 60
Técnico en Investigacion de Mercados 250 de mercados
Curso en Responsabilidad social empresarial en
Técnico en Animacion en el Punto de Venta. Mer- & & 30
- 250 consumo
chandising
Curso en Responsabilidad social empresarial en 30
Técnico en Gestion de Compras 220 consumo
Técnico en marketing aplicado al disefio, la estrate- Curso en Sistemas de informacién y bases de datos 60
. ., . 200
gia y la promocién comercial én consumo
Técnico en Marketing Promocional 190 Curso en Técnicas de diserio grdfico corporativo 60
Técnico en Gestién Inmobiliaria 270 Curso en Telemarketing 40
Técnico en Marketing Empresarial e Internacional 210 Curso en Venta online 40 &2
Técnico en Gestién de Viajeros por Carretera 280 Curso en Telemarketing y venta online 80
Técnico en Comercio Internacional 220 Curso en Técnicas de venta 70
Técnico en Administracion y Gestion en Comercio 240 Curso en Tendencias, estilos y tipos de escaparates 80
Internacional
T o, . L Curso en Técnicas de captacion e intermediacion
Tecano Flscalldgd, Gestién y Financiacién en Co- 220 - 80
mercio Internacional
Técnico en Gestion de la Calidad y del Control de 190 Curso en Venta personal inmobiliaria 60
consumo en actividades, productos y servicios
Curso en Personal Shopper 80
Técnico en Interiorismo de Espacios Comerciales 240
. . = = - Curso en La comunicacién comercial 40
Técnico en Administracion y Gestion del Pequefio 180

Comercio
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https://enhispania.es/acciones-formativas/tecnico-en-marketing-y-ventas
https://enhispania.es/acciones-formativas/tecnico-en-gestion-de-compras
https://enhispania.es/acciones-formativas/tecnico-en-gestion-de-la-calidad-y-del-control-de-consumo-en-actividades-productos-y-servicios
https://enhispania.es/acciones-formativas/tecnico-en-marketing-digital
https://enhispania.es/acciones-formativas/tecnico-en-community-manager
https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-plan-de-marketing-y-organizacion-de-ventas
https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-venta-online
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Curso en Gestion de la fuerza de ventas y equipos

Curso en Marketing y promocion en el punto de

2025-26

. 90 60
comerciales venta
Curso en Negociacién Comercial 20 Curso en Marketing y promocién inmobiliaria 40
Curso en Atencion bdsica al cliente 50 Curso en Fiscalidad en las operaciones inmobiliarias 30
Curso en Atencidn al cliente 20 Curso en Valoracion de inmuebles y alquileres 30
Curso en Atencién eficaz de quejas y reclamaciones 80 Curso en Técnicas de captacién e intermediacion 30
inmobiliaria
Curso en Atencidn telefonica 40 Curso en Plan de marketing 20
Curso en Gestion de la atencion al cliente / consu- . .
; urso en Plan de marketing empresaria
midor 60 C Plan de market I 70
Curso en Aspectos técnicos de la decoracion 40 Curso en Politicas de marketing internacional 90
Curso en Disefio de escaparates 80 Curso en Control y seguimiento de politicas de 30 ©
marketing
Curso en El proceso de venta 40 Curso en Disefio de planes de transporte de viajeros 80
por carretera
Curso en Organizacidn de procesos de venta 60 Curso en Informacion y gestién operativa de la 80
. . . compraventa internacional
Curso en La calidad en el servicio al cliente 40
Curso en Negociacion y contratacion internacional 80
Curso en Tendencias, estilos y tipos de escaparates 80 — - )
Curso en Andlisis de riesgos y medios de cobertura 60
Curso en Escaparatismo comercial 80 en las operaciones de comercio internacional
Curso en Gestion aduanera del comercio interna- 90
Curso en Escaparatismos en el pequeiio comercio 30 cional
Curso en Montaje de escaparates 30 Curso en Licitaciones internacionales 30
Curso en Tratamiento y andlisis de la informacion 60 Curso en Medios de pago internacionales 90
de mercados
Curso en Gestion de las operaciones de financiacion 90
Curso en Documentacion e informes en consumo 60 internacional
Curso en Entorno e informacién de mercados 60 Curso en Plan e informes de marketing internacional 40
- . A icti la cali |
Creen Byt 20 Curs.o.en spectos prdcticos de la calidad en e 40
servicio
Curso en Promociones en espacios comerciales 70 Curso en Interiorismo 80
Curso en Animacion y presentacion del productoen . ) Curso en Diserio de interiores en espacios comer- 80
el punto de venta ciales
Curso en Merchandising y Terminal Punto de Venta 80 Curso en Distribucion y decoracion dentro del 80
comercio
o C TG C A Curso en Gestion de contenidos web 30
Curso en Marketing directo y publicidad 40 Curso en Gestién econémica bdsica del pequefio 0
comercio
Curso en Marketing estratégico e internacional 40
Curso en Distribucién comercial 40
Curso en Marketing para PYMES 40 . o
3p Curso en Dinamizacion del punto de venta en el 40
Curso en Marketing promocional 40 pequeno comercio
Curso en Planificacion de la investigacion de mer- 60
Curso en Marketing promocional orientado a la 80 cados

venta
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https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-control-y-seguimiento-de-politicas-de-marketing
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Curso en Organizacion de eventos de marketing y

2025-26

)
Curso en Control de quejas y reclamaciones 30
Curso en Atencion al cliente y calidad del servicio 35
Curso en Técnicas de ventas telefénicas en telemar- 40
keting
Curso en Redes sociales y Marketing 2.0 60
Curso en Fundamentos de Atencion al cliente 40
Curso en Atencion telefénica a clientes y tratamien-

. . . 40
to de situaciones conflictivas
Curso en Direccién Comercial y Marketing. Selec- 80
cién y formacion de equipos
Curso en Fiscalidad de las Operaciones de Comercio

. 30 &)

Internacional
Curso en Social Media Marketing en Comercio 100 O
Curso en Géstion Hotelera 80

S 60
comunicacion
Curso en Protocolo en eventos de marketing y 30
comunicacion
Curso en La gestion del marketing, produccion y 20
calidad en las PYMES
Curso en Conocimiento del producto. Su presenta- 100
cioén al cliente
Curso en Responsabilidad social empresarial en 30
consumo
Curso en Politica de precios en un plan de marketing 20
empresarial
Curso en Politica de producto en el marketing 30
internacional
Curso en Planificacion y gestion de la demanda 70
Curso en Gestion de inventarios 40
Curso en Gestion de quejas y reclamaciones en 90
materia de consumo
Curso en Evaluacion y control del plan de medios 30
Curso en Implantacion de espacios comerciales 90
Curso en Implantacion de productos y servicios 70
Curso en Investigacién y recogida de informacion de 60
mercados
Curso en Operaciones auxiliares en el punto de 90
venta
Curso en Operaciones de caja en la venta 40
Curso en Plan de medios de comunicacién e Internet 60
Curso en Red de ventas y presentacion de productos 30
y servicios
Curso en Venta personal inmobiliaria 60
Curso en Técnicas de disefo grdfico corporativo 60
Curso en Animacién y presentacion del producto en 60
el punto de venta
Curso en Merchandising y Terminal Punto de Venta 80
Curso en Red de ventas y presentacion de productos 30
y servicios
Curso en Planificacion y gestién de la demanda 70
Curso en Organizacion de eventos de marketing y 60
comunicacion
Curso en Decoracion y ambientacion en habitacio-
nes y zonas comunes en alojamientos y alojamiento 35

rural
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https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-protocolo-en-eventos-de-marketing-y-comunicacion
https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-red-de-ventas-y-presentacion-de-productos-y-servicios
https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-fiscalidad-de-las-operaciones-de-comercio-internacional
https://enhispania.es/acciones-formativas/curso-de-social-media-marketing-en-comercio

FORMACION
PRESENCIAL
A LA CARTA

IN COMPANY

{QUE ES LA FORMACION
PRESENCIAL IN COMPANY?

Es una actuacion programada teniendo en
cuenta las necesidades, requisitos y capacida-
des de cada empresa. Gracias a este tipo de
formacion, las empresas pueden preparar a sus
empleados en areas concretas con un progra-
ma definido y en el horario y lugar que le sea
mas adecuado.

Todo esto con un medio de comunicacion
abierto permanenetemente con los técnicos
y responsables de la empresa. Esto hace mas
rentable la inversion en formacion.

FORMACION ADAPTADA
A LA EMPRESA

Este tipo de formacion responde al deseo de las
empresas que tienen un grupo de trabajadores
para los que seria apropiado recibir una cierta
formacion o bien porgue hay que adecuarse a
una necesidad muy concreta.

La formacion se ajusta en funcion a las nece-
sidades reales de su empresa. Esto hara mas
competitiva su empresa.

Se hacen verdaderos “trajes a medida” en el di-
seno de esta formacién y se imparten la mayor
parte de las veces en la propia empresa.

ESCUELA DE NEGOCIOS HISPANIA

Transformacion a los requisitos de
su empresa

Formacion practica que garantizala
transferencia de la formacion a los
puestos de trabajo

Tratar de forma adecuada situacio-
nes de productividad

Flexibilidad de fechas y horarios

Atencién personalizada en el desa-
rrollo de sus proyectos

Disefio a medida del programa for-
mativo

968 98 28 29 / 968 98 28 30
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